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Synova lizenziert innovative

Laser MicroJet® Technologie

Synova hat eine Erweiterung ihres Geschaftsmodells bekannt gegeben, die
es Unternehmen erlaubt, eine Lizenz fiir die geschiitzte Laser MicroJet®
Technologie zu erwerben. Neben der urspriinglichen Geschaftstétigkeit
der Entwicklung, Herstellung und des Verkaufs eigener Laser Microjet®
Maschinen ermoglicht Synova auf diese Weise Maschinenbauern, die Laser
MicroJet® Module in ihre Maschinen zu integrieren sowie Endkunden, diese
Module direkt in ihre Produktionsanlagen einzubauen.

Das durch die Lizenzerteilung aufge-
baute Netzwerk strategischer Partner
wird Synovas Wachstum wesentlich
beschleunigen sowie die Marktpra-
senz der Laser MicroJet® Technologie
auf globaler Basis erhéhen. Indirekt
bewirkt diese Lizenzstrategie auch
eine sofortige Ausweitung der Produk-
tions-, Distributions- und Servicekapa-
zitat, welches es dem Unternehmen
erlaubt, sich auf die Kernbereiche
Halbleiter, Flachbildschirm, Solarener-
gie, Medizintechnik und Automobilin-
dustrie zu konzentrieren.

Im Rahmen des neuen Geschaftsmo-
dells werden nicht-exklusive Lizenzen
fir Laser Microlet® Module erteilt, die
aus einer Kopplungseinheit, Laserquel-
le und Wasserpumpe bestehen.

Diese Lizenzen ermoglichen dem Li-
zenznehmer die Integration der Modu-
le in Maschinen von Endkunden und
Maschinenbauern. Beim Lizenzvertrag
fir Endkunden beinhaltet der Kauf-
preis des Moduls bereits die Lizenz-
gebuhr. Der Lizenzvertrag fur Maschi-
nenbauer basiert auf einer vorab
vereinbarten Lizenzgebihr Um lang-
fristige Zusammenarbeit zu férdern,
regeln Lizenzvertrage auch Technolo-
gie- und Wissenstransfer.

»In den letzten 10 Jahren seit der Grin-
dung Synovas hat sich das Unterneh-
men rasant entwickelt. War die Aufga-
be damals noch die Schaffung von
Bewusstsein und Verstandnis fir unse-
re Technologie, so stehen wir heute
vor einer groperen Herausforderung:
Wie kénnen wir den explosionsartigen
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Anstieg der Nachfrage in den verschie-
densten Markten und Applikationen
decken?«, so der Vorstandsvorsitzen-
der Bernold Richerzhagen. »Die Map-
nahme, unsere weltweite Infrastruktur
durch strategische Lizenzvereinba-
rungen auszubauen, stellt einen wich-
tigen Bestandteil unserer Wachs-
tumsstrategie dar, dessen Ziel es ist,
Laser MicroJet® Kunden weltweit opti-
mal zu bedienen. Wir freuen uns dar-
auf, eng mit unseren Lizenzpartnern
zusammenzuarbeiten, um eine rei-
bungslose Integration in deren Maschi-
nen und Produktionsanlagen sicherzu-
stellen.«

Die Laser Microlet® ist bereits seit
einigen Jahren unter Produktions-
bedingungen erfolgreich validiert
worden. Aufer der Qualitdts- und
Effizienzsteigerung, die die Laser-
Wasserstrahltechnologie mit sich
bringt, sind die Flexibilitat und das
breite Anwendungsspektrum weitere
Schlusselfaktoren fiur das grope Mark-
tinteresse.

Die Anwendungsmoglichkeiten der
Technologie sind vielfaltis. Zu den
Hauptapplikationen gehéren Schnei-
den und Kantenbearbeitung von Halb-
leiterwafern; Bearbeitung von OLED-
Masken (organic light emitting diode);
Bearbeitung von Flachbildschirmen;
Bohren von Tintenstrahldruckerkopf-
chips; Schneiden ven Hartmaterial
(z. B. polykristalline Diamanten, kubi-
sches Bornitrid etc.) und viele andere.
Zusatzlich zu diesen Kernmarkten
engagiert sich Synova auch in dem

Bereich stark wachsender neuer Mark-
te wie z. B. Photovoltaik/Solarindus-
trie oder Medizintechnik.

Darliber hinaus ist das Unternehmen
bestrebt, ihre Technologie gegentiber
fuhrenden Forschungseinrichtungen
und Universitaten mit Hilfe von F&E-
Partnerschaften zu offnen, um die
Entwicklung weiterer Applikationen
voranzutreiben.

Synova fuhrt derzeit Gesprache mit
ausgewahlten, branchenfihrenden Un-
ternehmen, deren globale Prasenz
sowie Kenntnis der ftr den Laser
MicroJet® relevanten Markte strate-
gischen Mehrwert fir die Kunden
schaffen. Das Unternehmen wird die-
se Lizenzpartnerschaften im Laufe
des Jahres bekannt geben.

Die zuvor beschriebene Ausweitung
des Geschaftsmodells ist nur die letz-
te einer Reihe von Mapnahmen, die
das Unternehmen getroffen hat, um
dieMarktdurchdringungsowie Kunden-
néhe zu erhéhen. Vor kurzem erdffne-
ten Synova Micromachining Center
(MMCs) fiir Demonstrationszwecke,
Test und Applikationsentwicklung in
Fremont (Kalifornien), Boston (Mas-
sachussetts), Kyoto (Japan) und Seoul
(Korea).

Momentan sind 60 Maschinen welt-
weit in Betrieb.
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